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PLANEJAMENTO

Planejamento de atividades junto as frotas, revendedores e recapadores
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PLANEJAMENTO DE ATIVIDADES GOODSYEAR

1) Entrar na aba Planejamento 2) Criar novo planejamento de atividade 3) Selecione na lista o tipo de atividade 4) Selecione na lista a atividade

Visualizagdo de todas as atividades planejadas. Ao clicar no a tela abaixo serd exibida,
preencha o formulario.
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Processo de visita
Comercial Commercial Prospecgédo de novos clientes
Comercial Consumer Vendas
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5) Clique no lapis, em seguida selecione o Cliente 6) Preenchimento da frequéncia de nova atividade 7) Clique em Concluir, em seguida Salvar e sair 8) Visualizacao das atividades planejadas
Caso o cliente nao esteja cadastrado no Field Vocé pode criar atividades pontuais ou recorrentes E possivel visualizar o detalhamento de cada
Force, é preciso cria-lo* antes de planejar a (semanais, mensais, anuais, entre outros) atividade clicando na mesma
atividade.
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9) Alterar data de planejamento 10) Concluir atividade Observagao
Ao clicar na atividade na lista, vocé pode alterar a Insira a data de conclusdo da atividade, conforme IMPORTANTE: para concluir uma atividade
data de planejamento abaixo. Em seguida, cligue em Concluir, Salvar e técnica ou uma visita, é necessario realizar uma
sair Execugao relacionada a atividade.
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Concluir Atividade Concluir Atividade EXECUGAO

Boletim Orientagdo Técnica

Cliente Cliente
Inada Mapear prospecgao de cliente Andlise de Sucata
Tipo Tipo L
Técnica Comercial Cammercial Andlise de Performance
Atividade Atividade Instalages e Operagdo
BOT Prospecgdo de novos clientes
Visita
Data planejada 06/04/2017 Data planejada 28/03/2017

. Shopping de Pregos
Data conclusdo 28/03/2017

Comentdrio

Para agendar uma prospecgao de novos clientes, é necessario primeiro mapear o cliente, siga
o tutorial de mapeamento.

Analise e comentarios para concluir a atividade.
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IMPORTANTE: N3o é possivel planejar

atividades retroativas




